	ETS 'VAZGEÇTİM SİGORTASI' İLE SATIŞINI %10 ARTIRACAK

	ETS 'vazgeçtim sigortası' ile satışını %10 artıracak Etstur, 'erken rezervasyona sigorta güvencesi' sistemini Türkiye'ye getirdi. Buna göre tüketici, yüzde 1'liki sigorta bedeliyle tatile 72 saat kalana kadar rezervasyonu iptal ettirip, parasını geri alabilecek ETS tur, tatilcilere yüzde 35'e varan indirim avantajları sağlayan erken rezervasyon indirimlerini 'sigorta güvencesi' altına aldı. Mapfre Genel Yaşam Sigorta ile birlikte Türkiye'de ilk kez "Erken Rezervasyon Sigortası"nı hayata geçiren Ets tur, uygulama kapsamında rezervasyon bedelinin sadece yüzde l'ini sigorta olarak ödeyecek misafirlerine tatil dönemine 72 saat kalana kadar koşulsuz iptal hakkı sağlayacak. Tüketici, aylar öncesinden rezervasyonunu yaptırdığı tatile 3 gün kala, herhangi bir sebep göstermeksiniz, iptal hakkını kullanabilecek ve ödediği paranın tamamım geri alacak. Etstur Yönetim Kurulu Başkanı Mehmet Ersoy, bu sayede 'Ya bir aksilik olursa, işim çıkarsa, param Şenay KOŞDERE yanar' gibi endişelerin de ortadan kalkacağını belirterek, 8 Mart tarihine kadar geçerli olacak birinci erken rezervasyon dönemindeki indirim oranının ise yüzde 35 olacağını açıkladı. Geçen yıl toplam satışlarının yüzde 42'sini erken rezervasyonla yaptıklarını ifade eden Ersoy, bu yıl bu oranın yüzde 45'e çıkmasını hedeflediklerini söyledi. Artık tesislerin, dalgalı fiyat politikası uyguladığına dikkat çeken Ersoy, "Doluluk oranları arttıkça fiyatlar yükseliyor. Tatillerine erken karar verenler en ucuz fiyattan tatillerini satın almış olacak" dedi. Mapfre Genel Yaşam sigortalayacak SİGORTA sisteminin erken rezervasyonlara büyük katkı sağlayacağını ifade eden Ersoy, "ETS misafirleri, 2 bin TL'lik bir tatil için 20 lira gibi düşük sigorta maliyeti ile tüm tatil yatırımlarını kaybetme endişesinden kurtulacak" dedi. Mapfre Genel Yaşam Genel Müdürü Muhittin Yurt ise erken rezervasyon sigortası talebinin tüketicilerden geldiğini belirterek, gelen talep doğrultusunda Ets tur ile sigorta sistemini geliştirdiklerini söyledi. Ciro hedefi 361 milyon ERKEN rezervasyon sigortası ile satışlarını yüzde 10 artırmayı planladıklarına dikkat çeken Ersoy, "Geçen yıl toplam 400 bin kişiyi taşıdık. Bu yıl kişi sayısında yüzde 1015 artış hedefliyoruz" diye konuştu. Ersoy, geçen yıl 300 milyon TL olan cirolarını da 2010'da 361 milyon TL'ye çıkarmayı hedeflediklerini sözlerine ekledi. Art niyetli olanlar var TURİZM sektöründe son yıllarda yüksek indirim oranlan ile dikkat çeken art niyetli seyahat acenteleriyle ilgili olarak tatilcilere uyarılarda bulunan Ersoy, bazı acentelerin önce tesislerin fiyatlarını yükseltip, sonra da çok yüksek indirim oranı yapmışlar gibi gösterdiklerini belirtti. Ersoy, "Önemli olan indirim sonrası net fiyatlardır" dedi


	ANADOLU'DAN KİŞİYE ÖZEL KASKO

	Anadolu'dan kişiye özel kasko ANADOLU Sigorta kasko tarifesini yeniledi. Yeni kasko tarifesi ile primler sigortalıların bireysel özelliklerine ve risklerine göre özel olarak belirlenecek. Yeni tarife ile sigortalıların, kendi kişisel risklerini yansıtan çok daha gerçekçi primleri tespit edip uygulamak da artık mümkün olacak. Yeni modellemelerde; araçlara ait ağırlık, hız, yakıt türü, yedek parça maliyetleri, piyasa değerleri gibi teknik özelliklerin yanı sıra, sigortalılara ait yaş, cinsiyet, sürücülük deneyimi, burç gibi bireysel özellikler ve coğrafi özellikler olarak sıralanabilecek değişkenler incelemeye tabi tutuluyor. Yeni kasko tarifesi, deprem muafiyeti anlamında da önemli bir yenilik getiriyor. Eski tarifede deprem teminatında yüzde 15 muafiyet uygulanmakta iken, yeni tarifede isteğe bağlı olarak deprem teminatının muafiyetinin kaldırılabilmesi sağlandı. Sel ve terör teminatlarında ise muafiyetsiz uygulama devam ediyor. Yeni tarifede ayrıca yüzde 65'e varan hasarsızlık indirimi oranlarlarının küçük hasarlarda etkilenmemesi mümkün olurken, büyük hasarlarda, sigortalılar tarafından talep edildiği takdirde, hasarsızlık indiriminin korunmasına ilişkin uygulama da yürürlüğe alındı. 


	ANKARA SİGORTA ACENTELERİYLE BÜYÜYOR

	Ankara Sigorta acenteleriyle büyüyor ANKARA Sigorta'nın her ilde acenteliği olduğunu söyleyen Ankara Sigorta Genel Müdürü Şaban Çağıran, nüfusu 50.000'in üzerinde olan ilçelerde de acenteliklerinin bulunduğunu belirtti. 2009 yılında acentelerine ürettikleri KOBİ ve konut poliçelerinde ciddi bir komisyon oranı uyguladıklarını söyleyen Çağıran "Kaskoda kademeli komisyon uygulamasına geçip indirim yetkisini acentelerimize verdik. Ayrıca yıl içerisinde bir önceki yıla göre kasko üretimini artıran acentelerimize de artış rakamına göre ekstra teşvik sağladık" dedi. Satışı artıran kampanyaların yanı sıra iki yeni ürünü piyasaya sunduklarını Şaban Çağıran belirten Çağıran, bu ürünlerden birinin KOBİ'lere yönelik olarak tasarlanan Askip olduğunu söyledi. Çağıran sözlerini şöyle sürdürdü: "2009 yılının son ayında kazara adını verdiğimiz geniş kapsamlı ferdi kaza ürünümüzü piyasaya sunduk. Kazara ürünü poliçeleştiren acentelerimize artı komisyon kampanyası başlattık. Beklentimiz 2010 yılında Askip ürünü satışlarının geçen yılın da üzerinde bir performans ile devam etmesi ve Kazara'nın da en az Askip kadar başarılı olmasıdır. Ürünlerimizin teminat kapsamları ve fiyatlaması özenle hazırlandı. Geçen yılki bu uygulamaların sonucundaki üretim artışı, acente sayısındaki artış ve iyileşen branş dağılımımız bir başarıdır. Bu başarıda da satış kanallarımızın, başta acenteler olmak üzere, ciddi bir payı bulunmaktadır." 


	AVİVA SİGORTA'DAN DEĞİŞİ-YORUM PROJESİ

	Aviva Sigorta'dan değişi-yorum projesi AVİVA Grubu Avrupa'daki pazar payını artırmak için yeni bir yapılanmaya gidiyor. Bu yeni yapılanma çerçevesinde Aviva Sigorta da "Değışı-yorum" adlı bir dönüşüm projesi başlattı. Aviva Grubu'ndaki yeni yapılanmayla ilgili bilgi veren Aviva Sigorta Genel Müdür Yardımcısı Tevfık Somer, "Aviva Grubu Avrupa'da yeni bir yapı ve strateji uygulayarak büyüme fırsatlarını daha iyi değerlendirmeyi ve yeni yapılanma ile Avrupa'da pazar pa yını artırmayı hedefliyor" dedi. Aviva'nın Avrupa kıta L, sında 15 ülkede hizmet verdiğini belirten Somer şunları söyledi: "Aviva Grubu, Avrupa'da 'Tek Aviva iki kat değer' vizyonu ile operasyonlarını tek bir çatı altında toplayarak büyük bir atılımı gerçekleştirecek ve sektörümüzde ve Avrupa'da en takdir edilen, güvenilen, rağbet gören ve mali açıdan en başarılı şirket olma hedefine doğru büyük bir adım atacak. Aviva Sigorta olarak biz de dünyanın sigortacılık ile ilgili en çağdaş ve yenilikçi uygulamalarını benimsemek için yola çıktık. Yeni yapılanma için 'Değişi-yorum' adlı bir dönüşüm projesi başlattık.' 


	ÖZDAMAR:SEKTÖR BEKLENENİN ÜZERİNDE BÜYÜME GERÇEKLEŞTİREBİLİR

	Özdamar: Sektör beklenenin üzerinde büyüme gerçekleştirebilir TÜRKİYE ekonomisinden 2010 yılında çok daha iyi bir performans beklediklerini dile getiren SBN Sigorta Genel Müdür Yardımcısı Murat Özdamar, sigortacılığı daha iyi bir yılın beklediğini söyledi. Yeni bir yıl için iyimserliği elden bırakmamak gerektiğini önemle vurgulayan Özdamar, en az yüzde 4'lük bir büyüme tahminiyle yapılacak planlamaların gerçekçi olacağını ifade etti. Özdamar sözlerini şöyle sürdürdü: "Reel sektörün yeniden büyüme trendine girmesi, daralmanın sona ermemL si, imalat sanayii, toptan MâI ve perakende sektörleri, inşaat ve otomotivdeki gelişmeler doğrudan sektörümüzü etkileyen gelişmeler. Yeni ürünler, yeni ihtiyaçlar, yeni birleşme ve alımlar sektörü zorlayıcı rekabete rağmen sağlam temeller üzerinde yükseltmeye devam edecektir. Bizim için müşteriye sunulan değer birinci sırada yer alıyor. Müşteriye sunulan değerin tanımlanması çalışmalarını başlattık. Hasar süreçlerinin yönetimi ve müşterinin hasar durumundaki hassasiyetinin dikkate alınması konularında otomasyonun geliştirilmesi çalışmalarını devam ettiriyoruz. Yurt çapında anlaşmalı servis ağımızı genişlemesi için çalışmalarımızı sürdürüyoruz." 

	SEKTÖRDE ACENTE AĞI ÇOK ÖNEMLİ

	'Sektörde acente ağı çok önemli' AXA Sigorta Genel Müdür Yardımcısı Işıl Akyol, sigortacılıkta acente ağının çok önemli olduğunu belirterek, "Axa Sigorta son 7 yıldır sadece acente kanalına yatırım yapan çok az sayıda sigorta şirketinden biri olmuştur" dedi. Axa Sigorta'nın sadece acenteler kanalıyla büyümeye devam edeceğini vurgulayan Akyol, Türkiye'de acentesine en çok kazandıran şirketin Axa Sigorta olduğunu ileri sürdü. "Sektörde pek çok sigorta şirketinin direkt satış ağını oluşturmak veya güçlendirmek açısından oldukça akokluklarını görüşüyoruz" diyen Işıl Ak yol, "Sigorta şirketleri üretimlerini artırmak adına, acenteleri devre dışı bırakıp müşteriler ile irtibata geçerek poliçe satan satış ekiplerinin yanı sıra aynı zamanda çağrı merkezleri kanalı ile direkt satış yapabiliyor. Oysa Axa Sigorta tüm stratejilerini acentelerin gelirini artırmak ve onların iş yükünü azaltmak üzerine kurguluyor" diye konuştu. 'ACENTEYE EŞİT ŞANS' Axa Sigorta'nın acenteleri arasında ayrım yapmadığını ve hepsine eşit rekabet koşulları sağladığını ifade eden Akyol şunları söyledi: "Acentelerimizin Axa Sigorta'ya olan inancı ve güveni sonsuzdur. Rakip şirket uygulamalarında, kısa vadede günü kurtarmak ve iş yazmak uğruna, sıklıkla rastladığımız, çeşitli puan sistemleri adı altında veya direkt olarak acenteden acenteye değişen indirim oranlarının acentelere zarar verdiğini gözlemliyoruz. Acenteler aldıkları indirimleri tüketicilere yansıtıyor ve tüketiciler her acenteden farklı fiyat alabiliyor. Bu durumda kalan tüketiciler kendilerini kandırılmış olarak görüyor ve şirkete olan güvenleri sarsılıyor." Genel Müdür Yardımcısı Işıl Akyol, "Özellikle altını çizmek istediğim bir diğer önemli olgu Axa Sigorta'nın hiçbir acenteye kapalı kapılar ardında farklı komisyon oranları vermemesidir ki, bu da tek fiyat uygulaması gibi acentelerin adalet ve şeffaflık anlayışını destekliyor" dedi. 


	


	TATİLCİYE SİGORTA MÜJDESİ

	TATİLCİYE SİGORTA MÜJDESİ ETSTUR. erken rezervasyonu iptal ettirmek zorunda kalan tatilcilerin zararını önlemek için sigorta uygulaması başlattı. 72 SAAT ŞARTI SİGORTA için 10-20 lira ödeyecek olan tatilcilere, 72 saat öncesinden iptal kararını bildirmesi şartı getirildi. 6'daBodrum'da turizmi 12 aya yaymayı planlıyoruz. Ets tur, tatil için rezervasyonunu erkenden yapan ancak son dakikada iptal eden tüketicilerin zarara uğramaması için sigorta uygulaması başlattı. Buna göre tatilini 3 gün önceden iptal ettiğini söyleyenlere ücretleri geri ödenecek Tatil danışmanı Ets tur, erken rezervasyon mdirimlerini Türkiye'de bir ilke imza atarak sigorta güvencesi altına alıyor. Ets tur, sigorta için Marphe Genel Yaşam Sigortası ile anlaşti. Verilen bilgiye göre, tatilini Ets tur ile planlayarak erken rezervasyon yaptıranlar, son dakikada tatillerini iptal etmeleri halinde ücretlerini geri alabilecek. Etstur Başkanı Mehmet Ersoy, sigorta maliyetinin ortalama 10-20 lira arasında olduğunu söyledi. Ersoy "Böylece insanları tüm tatil yatırımlarını kaybetme endişesinden kurtarıyoruz. Misafirlerimiz rezervasyon yaptırdığı tarihten 71 saat önceden bize iptali bildirmeleri halinde ücretlerini kendilerine geri vereceğiz"dedi. DALGALI FİYATA DİKKAT Mehmet Ersoy aynca, bin liranın altındaki tatil ücretlerinde sigorta bedelinin sabit 10 lira, bin liranın üzerindeki ücretlerde ise bedelin yüzdeleri Etstur erken rezervasyon sigortasında l'i kadar olduğunu kaydetti. 1 Şubat itibariyle başlayan erken rezervasyon mdirimindeki yüzde 35 oranının 8 Mart tarihine kadar geçerli olacağını belirten Ersoy, tatilcileri turizmdeki dalgalı fiyat dönemine karşı şöyle uyardı: "Bu yıl kriz yılındaki gibi indirimler olmayacak. 2010 yılı turizm Marphe Genel Yaşam Sigortası ile anlaştı. sezonu için çok daha önemli olacak. Misaferimize tatil tarihlerine erken karar vermelerini özellikle tavsiye ediyorum. Artık tesisler hava yolu firmalarındaki gibi dalgalı seyrediyor, doluluk oranları arttıkça fiyatlarını da yükseltiyorlar. İndirim oranı 8 Marta kadar sabit ama fiyatlar kotalar doldukça artacak. Bu nedenle tatillerine erken karar verenler hem daha fazla indirimden yararlanacak hem de en ucuz fiyat diliminden tatillerini satın almış olacaklar!' MALİYET DE DÜŞECEK Kurumsallaşmanın geliştiği Batılı ülkelerde çalışanların 1 yıl önceden izinlerini planlayabildikleri için çok avantaj tatile çıkma imkanını değerlendirebildiklerini dile getirin Ersoy "Türkiye'de çalışanlar patronlarından 6 ay öncesinden izin istemeye çekindikleri için yabancıların neredeyse iki katı maliyetlere tatil yapmak zorunda kalıyorlar. Erken rezervasyon sigortasıyla hem Ya aksilik olur da belirlediğim zamanda tatile gidemezsem, param yanar* endişesi ortadan kaldırılacak hem de Türk misafirlerin tatil maliyetleri düşecek" diye konuştu.  İSTANBUL (Bugün) 1 haftalık tatil her şey dahil Otel Erken rezervasyon (TL) I25 TL Sezon fiy Pazarın yüzde 50'sini taşıyoruz diyen Mehmet Ersoy, 2010 hedeflerini ve yatırımlarını şöyle sıraladı: "2009'da 300 milyon lira ciro elde ettik 2010 yılı ciro hedefimiz 361 milyon lira. Taşınacak yolcu sayısında da yüzde 10-15 arasında büyüme bekliyoruz. Ayrıca Bodrum bölgesini turizm yıldızı yapmayı da planlıyoruz 12 milyon euroluk yatırım hedefimizin 10 milyon eurosunu bu bölgede kullanacağız Torba Koyu'na 5 milyon euroluk yeni butik otel yapacağız. 2010'dan itibaren hedef Bodrum'da turizmi 12 aya yaymak olacak." Voyage Side 175,5 Voyage Belek 195 Rixos Kemer 205 Rixos Lares Lara 195 Voyage Bodrum 137 Not: Tablodaki rakamlar 1 günlük her şey dahil temmuz ayı konaklama fiyatını göstermektedir. Erken rezervasyon fiyatları yüzde 35 indirimlidir. Bin lira altındaki rezervasyonlarda sigorta ücreti sabit, 10 TL, bin liranın üzerinde ise yüzde 1 uygulanacak. Bu durumda Voyager Side'de bir haftalık tatil için sigorta dahil 465 lira ödenecek.


	GENERALİ'YE YENİ MÜDÜR

	GENERAÜ'YE YENİ MÜDÜR Generali Sigorta Genel Müdürlüğü'ne 1 Şubat itibarıyla Mine Ayhan atandı. Generali Sigorta'dan yapılan açıklamaya göre, yönetim kurulu başkanlığı ve genel müdürlük görevini yürüten Luciano Cagnalo, şirketin yönetim kurulu başkanlığı görevine devam edecek, yürütme harici bazı yeni projelerin süpervizörlüğünü yapacak. 2010 içerisinde Generali Grup, Luciano Cagnato'yu, kendisinin spesifik profiline ve deneyimine uygun olarak başka bir ülkede kilit bir pozisyonda görevlendirecek


	TSEV SEMİNERLERİ BAŞLADI

	S Türk Sigorta Enstitüsü Vakfı Seminerler Dizisi 'nin üçüncüsü 9 Şuha 2010'da başlıyor. TSEV 27. Dönem Temel Sigortacılık Eğitim Program kapsamında, öğrencilerinin vizyonunu zenginleştirmek amacıyla, 7 farklı başlıkta düzenlenen ve sektörün talebiyle, genel katılıma ücretsiz olarak açılan seminerler, 2010 'da da Türkiye 'nin alanında ses getiren profesyonellerini sigorta sektörüyle buluşturacak. TSEV Seminerler Dizisi, Milli Reasürans TAŞ Konferans Salonu'nda konuklarını ağırlayacak. Seminerlerin ilkini AB Uzmanı Dr. M. Can Baydarol'ım 9 Şubat'ta "Gecikmiş Geçmiş Dönemin Türkiye-AB İlişkilerine Faturası" oluşturuyor.


	TÜRK NİPPON HEDEFE ULAŞTI

	Türk Nippon hedefe ulaştı Türk Nippon Sigorta Genel Müdür Yardımcısı Dr. E. Baturalp Pamukçu, Türk Nippon Sigorta'nm 2009 için belirlediği he deflerini başanyla gerçekleştirdiğini kaydetti. Pamukçu, "Müşterilerimiz ve acentelerimizin ihtiyaç ve beklentilerini en üst düzeyde karşılayacak kalitede ürün ve hizmetler sunmak olarak belirlediğimiz öncelikli hedefimizi, tekrar faaliyete başladığımız 2009 yılı içinde başanlı şekilde gerçekleştirdiğimize inanıyorum" diye konuştu. Şirketin sunduğu bütün bireysel ürünlerde, özellikle de konut ile küçük ve orta ölçekli işletmelerin sigortalarında piyasa oyuncularına göre daha geniş teminat ve değişik fıyatlandırma mekanizmaları sunduğunu kaydeden Pamukçu, "Konut ve işyeri sigortalarının yanında, birçok fark risk kriterini dikkate alarak risk seleksiyonunu ve fiyatlandırmayı yapmakta olan kasko ürünümüzde de iyi riskler için uygun fiyatlar ile etkin bir rol oynamaktayız" dedi. 


	SİGORTADA PRİM ÜRETİMİ 10 YILDA 20 MİLYAR DOLARI AŞAR

	Sigortada prim üretimi 10 yılda 20 milyar doları aşar HDI Sigorta Türkiye Genel Müdürü Enis Talaşman, "Türkiye'nin 1999 yılında sigorta sektörü üretimi 2 milyar 104 milyon dolarken, bu rakam 10 yılda yüzde 96.17 artış oranıyla 9 milyar 61 milyon dolara yükseldi. Önümüzdeki 10 yılda Türk sigortacılığının 20 milyar dolar ve üzerinde bir prim üretimine ulaşabileceğini öngörebiliriz" diye konuştu. Yakup SAYAR'ın haberi 17. sayfada Genel Müdür Enis Talaşman, HDl'ın Türkiye'nin geleceğine inandığını belirtti: Önümüzdeki 10 yılda prim üretimi 20 milyar $'a ulaşır Yakup SAYAR BORSA FİNANS SERVİSİ HDI Sigorta Türkiye Genel Müdürü Enis Talaşman, Alman sigorta devinin Türkiye'yi geleceğin en önemli pazarlarından birisi olarak gördüğüne işaret ederek, 'Türkiye'nin 1999 yılında sigorta sektörü üretimi 2 milyar 104 milyon dolarken, bu rakam 10 yılda yüzde 96.17 artış oranıyla 9 milyar 61 milyon dolara yükseldi. Önümüzdeki 10 yılda aynı artış oranının sağlanabilmesi halinde Türk sigortacılığının 20 milyar dolar ve üzerinde bir prim üretimine ulaşabileceğini ön görebiliriz" diye konuştu. Talaşman, 2010 yılının sigorta sektörü açısından kolay bir yıl olmayacağını da belirterek, 2009 yılında yaşanan sert rekabet koşullarıyla yazılan işlerin sektörün bu yılkı bilançolarım olumsuz etkileyeceğini belirtti. Talaşman, "Şirketler bir taraftan teknik zararları ortadan kaldırmaya yönelik girişimlerde bulunurken diğer yanda bu rekabet ortamında primlerini artırmaya çalışacaklar" dedi. 27 Ocak 2009'dan beri HDI Sigorta Genel Müdürlüğü görevini yerine getiren Enis Talaşman, Türk sigorta sektörünü, HDl'ın hedeflerini ve görevdeki ilk yılını DÜNYA'ya değerlendirdi. Talaşman, HDI Sigorta'mn 2009 yılını üretim artışı açısından sektöre göre daha pozitif geçirdiğini ve toplam üretimde yüzde 16 oranında bir artış sağladıklarının altını çizdi. Yangın branşında üretim artışlarının yüzde 23, nakliyat branşında ise yüzde 100 olarak gerçekleştiğini belirten Talaşman, şirket olarak sektörün çok üzerinde bir üretim artışı sağladıklarını söyledi. Yüzde 10'dan fazla büyüme hedefliyor HDl'ın Almanya'nın 3. büyük sigorta grubu olan ve dünyanın 150 ülkesinde hizmet veren Talanx grubuna ait bir şirket olduğunu ve 1903 yılında Alman Sınai Şirketler tarafından Sorumluluk Sigortaları Birliği olarak kurulduğunu hatırlatan Talaşman, "Talanx Grubu şu anda çoklu marka stratejisiyle dünyanın 150 ülkesinde hizmet veriyor. HDI Türkiye'nin geleceğine inanıyor. Türkiye'yi geleceğin en önemli pazarlarından birisi olarak görüyor. Bu bakış açısıyla da HDI Sigorta'da 24.4 milyon TL tutarında sermaye artırımı yapıldı. Bu yıl içinde 20 milyon TL daha sermaye artırımı yapılması planlandı. Tüm bu göstergeler sanırım HDI'nin Türkiye'ye verdiği önemin bir göstergesidir"diye konuştu. Talaşman, HDI olarak 2010 yılında sigortalıların ihtiyaçlarına yönelik yeni ürünler geliştireceklerim ifade ederek "Sigortalılarımıza son derece işlevsel ve faydalı ürünlerle ulaşacağız. Şüphesiz bu süreç acentelerimizin gelirlerini de arBu yıl beş yeni ürün çıkaracağız KOBİ ürünümüz fark yaratacak HDl'ın Haziran 2006'da Türkiye'de faaliyetlerine başladığını söyleyen Enis Talaşman, bu yıl 5 yeni ürün çıkarmayı planladıklarını belirtti. Talaşman "Süper Destek Trafik Sigortamız çok ekonomik fiyatlarla sigortalılarımıza Avrupa ölçeğinde kaliteli teminatlar sunacak. Trafik sigortasının içerisinde; asistance, ambulans, acil sağlık, mini onarım, hukuksal koruma, ferdi kaza, ihtiyari mali mesuliyet gibi birçok ürünü çok ekonomik fiyatlarla sunacağız. Bu poliçenin içerisinde 10 bin dolar tutarında acil sağlık teminatlarımız olacak. Kasko fiyatlarının yüksekliği sebebiyle kasko yaptırmaktan vazgeçen iyi sürücülere 99-199 TL fiyatlarla hırsızlık, yangın, deprem, seylap gibi risklere karşı tam koruma sağlayacağız. KOBİ'lere yönelik iki ürünümüz 2010 yılında fark yaratacak. Eko- KOBİ ve KOBİ paket ürünlerimizle KOBİ'lerin tüm sorumluluk ve nakliyat risklerini teminat altına alacağız. Gelişen lojistik sektörüne yönelik olarak CMR Sigortaları 2010 yılında pazara sunduğumuz bir diğer ürünümüz. Yıl içerisinde bir taraftan yeni ürünler hazırlarken, bir taraftan da müşteri ihtiyaçları doğrultusunda ürünlerimizi revize etmeye ve geliştirmeye devam edeceğiz." tıracak. 2010 yılında bir diğer stratejimiz de yaratacağımız ekonomik ürünlerle daha geniş kitleleri sigortayla buluşturmak olacak. Bu yıl da yaratıcı stratejilerimizle sektörün asgari yüzde 10 üzerinde büyümeyi hedefleyeceğiz. Stratejik planlamamızda en önemli rolü acentelerimiz ve onların çalışanları oynayacak. Bilgili, eğitimli ve hedefe odaklanmış bir takım yaratacağız" değerlendirmesini yaptı. Türkiye geleceğin en önemli pazarlarından biri Türk sigortacılığının bugününü ve yarınını değerlendirmek için geçmişine bakmak gerektiğine işaret eden Talaşman, bu değerlendirmeyi yapmak için de yalnızca son biriki yılın göstergelerine bakılmaması gerektiğini de vurguladı. 1981 yılından bu yana sektörün prim artışı ve ülkedeki enflasyon oranının karşılaşünlmasının doğru bir gösterge oluşturduğuna dikkat çeken Talaşman, 1994 yılında prim artışının yüzde 84.43, enflasyon prim oranının yüzde 149.9, 2001 yılında sırasıyla yüzde 39.79 ve yüzde 88.5 gerçekleştiğini bu durumun 2009 yılının 11 aylık verilerine göre ise yüzde 2.91 ve yüzde 5.8 olduğunu söyledi. Talaşman şöyle devam etti: "Sonuçta sigortacılığımızın geleceğini değerlendirmek için yalnızca bir-iki yılın göstergelerine bakmak yanıltıcı bir görünüm veriyor. 1999-2008 yıllan arasında dünya sigortacılığı dolar bazında yüzde 31.62 oranında büyürken Türk sigortacılığı yüzde 96.17 oranında büyüdü. 2004 yılında komşumuz Yunanistan 4 milyar 323 milyon dolar prim üretirken biz 4 milyar 619 milyon dolar üretiyorduk. 2008 yılında ise Yunanistan'ın prim üretimi 6 milyar 673 milyon dolar olurken, bizse 9 milyar 61 milyon dolar prim üretimine ulaştık. Aynı dönemde kişi başına prim üretiminiz 33 dolardan 101 dolara yükseldi. Hem GSMH hem de kişi başına düşen milli gelirimiz artıyor. Tüm bu parametreleri birlikte değerlendirdiğimiz zaman bu pazardaki rekabetin sebeplerini de anlayabiliyoruz. Türkiye'nin 1999 yılında sigorta sektörü üretimi 2 milyar 104 milyon dolarken, bu rakam lOyılda yüzde 96.17 artış oranıyla 9 müyar 61 milyon dolara yükseldi. Önümüzdeki 10 yılda aynı artış oranının sağlanabilmesi halinde Türk sigortacılığının 20 milyar dolar ve üzerinde bir prim üretimine ulaşabileceğini ön görebiliriz. Özetle Türkiye, sigortacılık sektöründe dünyanın gelecek vaad eden en önemli pazarlarından birisi durumunda." 2009'daki sert rekabet 2010 bilançolarını etkiler 2010 yılının sigorta sektörü açısından kolay bir yıl olmayacağını öngören Talaşman, 2009 yılında yaşanan sert rekabet koşullarıyla yazılmış olan işlerin sektörün bu yılkı bilançolarını olumsuz etkileyeceğini belirtti. Talaşman, "Şirketler bir taraftan teknik zararları ortadan kaldırmaya yönelik girişimlerde bulunurken diğer yanda bu rekabet ortamında primlerini artırmaya çalışacaklar" dedi. Tüm dünyanm ve doğal olarak Türkiye'nin krizden etkilendiği bir dönemde, sigorta sektörünün de etkilendiğini belirten Talaşman sözlerini şöyle sürdürdü, "Üstelik bu dönemde Türk sigortacılığını etkileyen başka parametreler de vardı. Son yıllarda Hazine Müsteşarlığımızın yaptığı düzenlemelerle yeni getirilen rezervler şirketlerin bilançoları üzerinde olumsuz etki yarattı. Ancak özellikle Hazine tarafından getirilen düzenlemeler kısa vadede bilançoları olumsuz etkilemekle birlikte, sigorta sektörümüzün geleceğini ve güvenilirliğini kurtaran düzenlemeler olarak değerlendirmek gerekir. Bu düzenlemeler aslında sigortacılığımızı dünya normlarına yaklaştırıyor" bilgisini verdi. Rekabete hep kötü tarafından bakıyoruz "Rekabet yalnızca sigorta sektöründe değil. Tüm sektörlerde var ve bundan sonra da olacak" diyen Talaşman konuya ilişkin şunları söyledi: "Ancak zaranna yapılan bilinçsiz rekabede bir yere varılabilmesi mümkün değil. Biz rekabete hep kötü tarafından bakıyoruz. Diğer taraftan rekabetin kalite ve verimliliği artıran en önemli faktör olduğunu göz ardı ediyoruz. Yeni ürünler geliştirme yeteneği, müşteri istek ve ihtiyaçlarım doğru analiz etme, etkili satış gücü, müşteri motivasyonu gibi alanlarda yeteneklerini artırabilen şirketler bu ortamdan kazanarak çıkacaklar. Sigorta sektörü bundan sonra daha güçlü bir sektör olacak. Bu nedenle rekabetten şikayet etmek yerine, doğru politika ve strateji izleyen şirketlerin kazanacağını düşünüyoruz." Müşterinin derdine 24 saatte derman bulacak Konuşmasında müşteri memnuniyeti ve acenteler konusuna da değinen Enis Talaşman, "Müşteri memnuniyeti bizce ürünün tasarlanmasıyla başlayan bir süreç. Tıpkı koruyucu hekimlik gibi tüm ürünlerimizde müşteri mutluluğunu sağlamak temel hedefimiz olacak. Bu konuda HDI Kolay Hat ve internet ortamında tüm sigortalılarımızın sorunlarım en geç 24 saat içinde çözmeye çalışacağız. Müşteri hakları şirketimizin en önem verdiği değer olacak. Tüm süreçlerimizi standardize ederek, sigortalılarımıza istenilen zaman ve kalitede hizmet sunacağız" diye konuştu. 


	ETSTUR, ERKEN REZERVASYONA SİGORTA UYGULAMASI BAŞLATTI

	ETSTlır, erken rezervasyona sigorta uygulaması başlattı Etstur Başkanı Ersoy, Türkiye'de ilk olan bu uygulama ile rezervasyon tarihine 72 saat kalana dek, sebep belirtmeksizin rezervasyon iptali mümkün oluyor. Mehmet Emin AVCI Etstur, erken rezervasyonla 3-6 ay sonrası için tatil paketi alan müşterilerine, seçtikleri tarihlerde tatile gitmelerini engelleyecek herhangi bir durumda rezervasyonlarını iptal ve ödedikleri paranın tamamını almalarını sağlayan "Erken Rezervasyon Sigortası" uygulamasını başlattı. Etstur Yönetim Kurulu Başkanı Mehmet Ersoy, Les Ottomans Otel'de düzenlenen basın toplantısında, erken rezervasyonla 2008 yılında 110 bin, 2009 yılında ise 135 bin yolcu taşıdıklarını kaydederek, "Bu sene minimum hedefimiz 150 bin ama aslında bu rakamın çok daha üzerinde talep olacağını düşünüyoruz" dedi. Erken rezervasyon sisteminin 2003 yılında Türkiye'de ilk kez Etstur tarafından başlatıldığım, o dönemde toplam tatil rezervasyonunda yüzde 7 olan erken rezervasyon sisteminin payının 2010 yılında yüzde 45'lere ulaşacağım öngördüklerini söyleyen Ersoy, yurt dışı taleplerde en büyük beklentilerinin Rusya Federasyonu ve doğu Avrupa ülkeleri olduğunu anlattı. Türkiye'den erken rezervasyona talepte büyük şehirlerin yanı sıra Anadolu'nun oranının hızla tırmandığım belirten Ersoy, bu yıl Şubat ayı itibarıyla geçtikleri erken rezervasyon sigortasının, erken rezervasyon taleplerini ciddi oranda artıracağını öngör düklerini ifade etti. Ersoy, erken rezervasyon sigortas nın 10-20 lira gibi cüzi bir bedelinin olacağını belirterek, "Bu sigortayla son 72 saate kadar herhangi bir sebe] belirtmeksizin iptal hakkına sahipsini Dünyadaki bu başarılı uygulamanın Türkiye'de de büyük kabul göreceğin inanıyoruz. Zaten müşterilerimizden de bu yönde talepler geliyordu. Çok iyi sonuçlar alınacağına inanıyorum" diye konuştu. Ersoy, bu yıl erken rezervasyonun bu aydan itibaren 4 dönem halinde yapılabileceğini ve ilk dönem olan 1 Şubat-8 Mart dönemir de yüzde 35 indirimli olarak başlaya cak erken rezervasyon uygulamasınır her dönemde indirim oranının yüzd 5 düşerek devam edeceğim söyledi. Etstur'la birlikte erken rezervasyon sı gortası uygulamasını hayata geçiren Mapfre Genel Yaşam Sigorta Genel Müdürü Muhittin Yurt da erken rezervasyon sigortası uygulamasını turizm sektörüne kazandırmanın muth luğunu yaşadıklarını dile getirdi. Yurt, tüketicilerden gelen talep doğrultusunda Etstur ile bu sigorta siste mini geliştirdiklerini belirterek, uygulamanın kısa süre içinde tüketici tarafından benimseneceğine inandıklarım sözlerine ekledi. 


	GROUPAMA SİGORTA ANONİM ŞİRKETİ GENEL MÜDÜRLÜĞÜ'NDEN

	GROUPAMA SİGORTA ANONİM ŞİRKETİ GENEL MÜDÜRLÜĞÜNDEN Şirketimizin halen meşgul olduğu sigorta muamelelerinin tedvirinde Beyoğlu Onyedinci Noterliğince tasdikli 26/01/2010 tarih, 01920 sayılı Umumi Vekaletnamedeki yetkileri haiz olmak üzere YANGIN (Ekili ve dikili tüm tarım ürünlerinde yangın ve yangına ek verilebilecek tüm teminatlar hariç), NAKLİYAT (Tekne Dahil), KAZA, MÜHENDİSLİK sigortalan branşlarında alacağı tekliflerin poliçelerini tanzim ve imzaya DOLU, HAYVAN, HASTALIK Sigorta branşlarında alacağı teklifleri Şirkete intikale, Şirketçe tanzim edilecek poliçeleri sigorta ettirenlere vermeye, Yangın, Nakliyat, Kaza, Mühendislik, Dolu ve Hayvan sigortaları branşında ücret tutarlarını tahsile, Hastalık branşında ise ilk primleri veya primin tamamını tahsile, vukua gelecek bilcümle hasarları Şirkete duyurmaya mezun olmak suretiyle SEZGİN KILIÇ SİGORTA ARA. HİZ. LTD. ŞTİ.'nin GÜNGÖREN/İSTANBUL acenteliğine tayin olunduğu Sigorta Murakebe Kanunu Hükümleri gereğince ilan olunur. BASIN: 6485 
ANADOLU SİGORTA PRİM ÜRETİMİNİ ARTIRDI

Anadolu Sigorta prim üretimini artırdı Anadolu Sigorta, prim üretimini, 2009 yılında, bir önceki yıla göre yüzde 7 artışla 1 milyar 243 milyon TL'ye çıkarttı. 2009 yılı prim üretim sonuçlarıyla ilgili açıklamalarda bulunan Anadolu Sigorta Genel Müdürü Mustafa Su, "Bu rakamlar sektörümüzde, krizin etkilerinin atılması yolunda önemli bir adım atıldığını da bize gösteriyor. Anadolu Sigorta olarak hedefimiz, göstermiş olduğumuz bu başarılı performansı, 2010 yılına da taşımak ve istikrarlı büyüme stratejimizi kararlılıkla sürdürmektir" dedi. Açıklanan rakamlara göre; Anadolu Sigorta, 2008 yılı 12 aylık dönemde; 1 milyar 161 milyon 386 bin TL olan brüt prim üretimini, 2009 yılının aynı döneminde yaklaşık yüzde 7'lik artışla, 1 milyar 243 milyon 477 bin TL'ye çıkardı. Detaylı bakıldığında; Yangın, Kaza, Mühendislik, Sağlık, Tarım ve DASK gibi önemli branşlarda prim artışları gerçekleştiren Anadolu Sigorta, en yüksek prim üretimini yaklaşık 44 milyon lira artış ile 672 milyon 581 bin Türk Lirasına ulaşan kaza branşında yazdı.

CAN KANTAR

Bilgilendirme formu ateşten topu acentelerin kucağında Bilgilendirme Yönetmeliği yayınlandığında sektör umutlanmıştı. Sigorta yaptıracak kişi sigorta sözleşmesini imzalamadan önce kendisine verilen ve kısa öz bilgiler içeren bilgilendirme formunu okuyup imzalayacaktı. Ve böylece tüketici ne aldığını bilecekti ve daha az sorun yaşanacaktı. Bu yönetmelik yayımlanmadan önce Hazine Müsteşarlığı Sigortacılık Genel Müdürü Ahmet Genç ile yaptığımız bir görüşme sırasında kendisi "Can icamtad Bey, sigortalıyı bilgilendirmek Can KANTAR can.kantar@dunya.com için kısa ve oz bilgilerin yer alacağı A-4'ün yansı kadar, arkalı önlü hatta her branşa farklı renklerde hazırlanmış bilgilendirme formları hazırlatacağız şirketlere, bunun için hazırlık yapıyoruz" demişti. Çıkış noktası buydu gerçekten, ama ne olduysa oldu, belki puntolar büyüdü ama yine 4-5 sayfalık bilgilendirme formları tüketiciye sunulur oldu. Sigortalıya sorduğumuzda ilk şikayet "biz sigorta yaptırırken neyi satın aldığımızı bilmiyoruz.. Acente ne anlatırsa onunla yetiniyoruz. Karınca duası gibi yazılan ve anlayamadığımız sigortacılık terimleri nedeniyle başımız sonradan ağrıyor" diyorlar. Zaten toplum olarak pek okumayı sevmediğimiz bir başka gerçek. Bir de üzerine böyle bir uzun yazıyı sigorta yaptırana zorla okutursan İşte tam bir Çin işkencesi. Bu okunmamış Bilgilendirme Formu'nun önemi hasar anında ortaya çıkıyor. Aralara sıkıştırılmış maddeler nedeniyle tüketici zor durumda kalıyor. Okusa ne olacak? Zaten anlamayacak. Ben gazeteciyim sigorta sektörü ile yaklaşık 6 senedir iç içeyim, ben bile okusam birçoğundan bir şey anlamam herhalde. En azından tuzaklar varsa göremem bile. İşin içine imza girdiğinde... Bunun ile ilgili birçok yazı yazdım yönetmelik çıktığında. Bunların tüketiciler tarafından okunup imzalandığını iddia eden yok sanırım. Okunmadığını Hazine'de, sigorta şirketi de biliyor. Acente ve sigortalı zaten biliyor çünkü imzalatamayan ve imzalamayan da onlar. Yönetmelik bilgilendirme formunun sigortalıya imzalatılması sorumluluğunu sigorta aracılarına yani acentelere veriyor. Sigorta acentesi zaten zor sigorta yaptırıyor birde müşterisinden formun imzalatılmasını istese, sigortalı korkup kaçacak. Zaten kime "şuraya bir imza at" desen bir irkilir. Acente tarafından bakıldığında bu sorumluluk kucaklarında ateşten top. imzalatmaya çalışsan müşteri kaçacak, imzalatmasan da vatandaşın başına bir şey gelse tüm sorumluluk acentenin üzerinde. Bugüne kadar bununla ilgili bir olayın meydana gelmemesi gerçek bir mucize. Çünkü işin büyük tarafı da var. iş sadece bir otomobil bir ev sigortası değil. Büyük bir kurum sigortalanacaksa, yetkili kişinin formu imzalaması gerekiyor, bu yetkili kişiye ulaşmanın zorluğunu hepimiz tahmin edebiliyoruz Sekreterler bir imza atıp da sonrasında ben atmadım dese ne olacak. Ateşten top acentelerin kucağında. "Sorumluluk tüketici de olsun" Geçtiğimiz haftalarda Antalya'da yapılan bir toplantıda Bilgilendirme Yönetmeliği ve acentelerin sorumluluklan gündeme gelmişti. Hazine Müsteşarlığı Sigortacılık Genel Müdürü Ahmet Genc'e bu işte acentelerin sorumluluğunun azaltılması konusunda rica da bulunuldu. Çünkü sistem bu şekilde zaten yürümüyor, izleyiciler arasından bir acente, Bilgilendirme Formu'nun okunup imzalanması sorumluluğunu tüketicilere verilmesi konusunda bir öneriyi de gündeme getirdi. Yaklaşım şöyle "Sorumluluk vatandaşın üzerinde olursa mecburen okuyup imzalar" diye düşünülüyor. Okumazsa ve imzalamazsa da sorun yaşadığında bir hak iddia edemeyecek olması tüketiciyi zorlar mı? Bilemiyoruz. Zaten sigorta tüketicisi için sigorta yaptırmak mayın tarlasında dolaşmak gibi bir de üstüne böyle bir şey yapmak ne gibi sonuç verir bilemem. Burada tüketicinin tek şansı kalıyor sabırlı ve güvenilir bir sigorta acentesi ile çalışmak.

İBRAHİM HASELÇİN

Yatırımcılara kim gol attı? SPK geçen hafta aldığı kararla halka açık şirketlerin temettü dağıtma zorunluluğunu kaldırdı. SPK kurulduğundan bu yana, sermaye piyasasını teşvik etmek, piyasaya yeni tasarruf sahibi çekebilmek için halka açık şirketlerin yıllık kârlarının bir kısmını ortaklarına dağıtmalarını zorunlu tutmuştu. Gerçi halka açık şirketler bunun da yöntemini hemen bulmuş, bunun üzerine SPK da, temettünün nakit ya da hisse verilmek suretiyle yapılabileceğini kararlaştırmıştı. Halka açık şirketler, bu yeni karara kadar, temettü dağıtımını nakit ya da bedelsiz hisse vererek halledebiliyorlardı. Bu arada, kasım ayında BDDK Başkanı bankaların 2009 yılı kârlarından temettü dağıtmamalarını tavsiye edeceklerini açıklamıştı. Eğer SPK'nın geçen haftaki kararı alınmamış olsaydı, halka açık bankalar BDDK talimatıyla temettü dağıtmayacaklar, ama halka açık şirketler belirlenen oranda asgari bir temettü dağıtmak zorunda kalacaklardı. Temettü dağıtım mecburiyeti kalkınca, bankalar ile diğer halka açık şirketler arasındaki eşitsizlik giderilmiş oldu. SPK'nın yeni almış olduğu, temettü dağıtımında halka açık şirketleri serbest İbrahim HASELÇİN ihaselcın@htgazete.com.tr bırakan kararı, yeni Başkanın genel yaklaşımının bir yansıması gibi görünüyor. Kuralların daha esnek, daha liberal, daha özgürlükçü olması gerektiği ilkesinden hareket ederek, temettü dağıtımında kararın bizzat halka açık şirketlerin genel kurullarına bırakılması son derece isabetli olmuş. Ayrıca kriz yılında olmamız da bu kararın alınmasını desteklemiş olmalı. Ancak yapmış oldukları yatırımlardan bir kâr payı bekleyen yatırımcılar bu karardan hoşnut olmayacaklar. Hisse yatırımının temettü geliri elde edilmesi için yapılması anlayışı farklı bir anlam kazanacak. Belki genel olarak yatırımcılarda piyasaya mesafeli bakış oluşturacak ama, hisse yatırımlarında temettü dağıtan şirketlere doğru bir tercih yaratacağı da ortada. Bu nedenle, ortaklarına temettü dağıtan şirketlerin daha cazip hale geleceği beklenmeli. GOLÜ KİM ATTI? 28 Ocak'ta borsaya Sabancı Holding'in gönderdiği yazıdan iyi bir gol sesi geldi. Aksigorta'nın bölündükten sonra yapmış olduğu sermaye artırımında ortaklara Sabancı Holding hissesi verilmişti. Sermaye artırımı ocak ayında tamamlandığı için bu hisseler yeni adı altında işlem görmeye başladı. Yeni eski ayırımı uzun yıllardır var ve alışılagelmiş bir uygulama. Yeni hisseler bir önceki yıl, yani 2009 kârından temettü alamayacaklar (nitekim bu husus Kanun hükmü) ve bu durum genel kurulda da ayrıca zikredilmiş. Yatırımcılar eski ve yeni de epey işlem yaptıktan sonra, şirketten gelen açıklamayla yeni hisselere 2009 kârından pay verilmeyeceğini, ancak daha önceki yıllara ait dağıtılmamış kârlardan bu yeni hisselere temettü dağıtımı yapabileceklerini ve bunu da SPK'nın istediğini öğrendiler. Gerçi SPK 18 Ocak'ta yazı yazmış ama nedense kamuya açıklama 10 gün sonra olmuş. SPK'nın birtakım argümanları var şüphesiz. Bu yeni hisselerin temettü alamamasının adaletsizlik olacağını söylüyorlar ve haklı gibi görünüyorlar. Ama bu hisselerin temettü alamayacakları bunların ihraçlarından önce kamuya duyurulduğu için bir adaletsizlikten söz etmemek lazım. Asıl adaletsizlik bu kararın hisselerin işlem görmeye başlamasından önce alınması gerekirken, geç alınması. Yani bırakın maç içinde kural değiştirilmesini, sanki yatırımcıların kalesine hakem gol atmış gibi oldu. Şimdi soru şu: Bu karar açıklanana, yani 28 Ocak'a kadar nasıl olsa temettü alamayacağım diye satan hissedarların ettikleri zararın telafisi ne olacak? 

SEKTÖRÜN HASAR ÖDEME NOTU: YILDIZLI PEKİYİ

Sektörün hasar ödeme notu: Yıldızlı pekiyi' DUBAİ Group Sigorta Genel Müdürü Çetin Alanya, sigortacılığın en önemli fonksiyonunun hasar ödemesi olduğuna dikkat çekti. Alanya "İnsanlar poliçede yazılı olayların ya da teknik terimle rizikoların gerçekleşmesi sonucunda ortaya çıkan zararlarını gidermek için sigorta yaptırırlar. Yıllardır sigortacılığımızı istediğimiz büyüklüğe getiremememizin arkasında birçok neden yatar. Ancak kanımca bu nedenlerden biri de geniş halk kitlelerini sektör olarak ödediğimiz hasarlar konusunda yeterince bilgilendirememiş olmamızdır. Bu hususta sektörümüz oldukça büyük bir tevazu içindedir" diye konuştu. 2009 yılının ilk 9 aylık bölümünde sigorta sektörünün 6 milyar TL hasar ödediğini kaydeden Alanya, "Bunun yarısı kasko ve trafik branşlarındaki hasarlardan oluşmaktadır. Doğrudan ve anlaşmalı servis kanalı ile ilk dokuz ayda ödenen bu hasarlar 3 milyar TL'dir. Yıl sonuna kadarki ek üç aylık sürede ödenenlerle birlikte toplam hasarın hayat dahil 8.2 milyar TL olacağını ve bu tutarın da yarısının kasko ve trafik hasarlarından oluşar^, cağını tahmin etmekteyim" M i dedi. Toplam üretilen fa jj I kat daha tamamı tahsil edi lememiş ve taksitlere bağlanmış olan primlerin yaklaşık 12 milyar TL olduğu göz önüne alındığında, sigorta sektörünün hasarları çok büyük bir başarı ile ödediğini ifade eden Alanya, "Sektörün hasar ödeme karnesi bence 'yıldızlı pekiyi' düzeyindedir. Bu ortak bir başarıdır" diye konuştu. 

BES EMEKLİLİK İÇİN İDEAL

'BES emeklilik için ideal' FİNANS Emeklilik ve Hayat Genel Müdürü Ajlan Sözütek, Bireysel Emeklilik Sistemi'nin uzun vadeli birikimler için ideal bir sistem olduğunu söyledi. Ülkemizde son yıllarda oluşturulan ve geliştirilen sistemlerin finansal piyasalarımızın gelişiminde etkin bir rol oynadıklarını belirten Sözütek, "Bu sistemlerin başlıcalarmdan olan BES de halkımızın ikinci bir emeklilik geliri biriktirmeleri için ihtiyaç duyulan altyapıyı gereğince sağlıyor. Özellikle sosyal güvenlik sistemlerinin gözden geçirildiği ve uzun vadede belirli düzenlemelere tabi tutulması planlanan ülkemizde BES'in emeklilikte ek bir gelir yaratmak isteyen kişiler için ideal bir sistem olduğunu düşünüyorum" dedi. BES'in bireylerin aktif olarak çalıştıkları dönemde gelecekteki emeklilik günleri için tasarruf yapabilecekleri ve tasarruf disiplini sağlayan bir sistem olduğunu vurgulayan Sözütek şöyle konuştu: "Bilindiği gibi ülkemizde nüfusun yaşlanması, kişilerin ortalama yaşam beklentilerinin ve emeklilikte geçirilen sürelerin artması, geçmişte uygulanan erken emeklilik uygulamaları vb. sebeplerle Sosyal Güvenlik Sistemi'nin üzerindeki yükler artıyor. Bundan dolayı, günümüzde olduğu gibi gelecekte de Sosyal Güvenlik Sistemi'nden alınacak emeklilik maaşlarının tek başına yeterli olmayacağı anlaşılıyor. Böyle bir durumda bireylerin emeklilik döneminde rahat bir yaşam sürdürebilmeleri için ek bir gelire daha ihtiyaç duyması kaçınılmaz."Gönüllü katılıma dayalı ve mevcut kamu sosyal güvenlik sisteminin tamamlayıcısı olan BES'in dünyadaki pek çok örneğinde olduğu gibi, ülkemizde de çeşitli vergi teşvikleri ile donatılmış bir sistem olduğunu belirten Ajlan Sözütek şunları söyledi: "Bu sistem, katılım aşamasında katılımcılara ve çalışanları adına katkı sağlayan işverenlere, fonların yatırıma yönlendirilmesi aşamasında ve birikimlerin toplu para ya da maaş şeklinde geri alınması aşamasında vergi avantajları sağlıyor."




